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Saludo

El desembarco
de
Big Data

(reo que fue Seymour Cray, un hombre nacido
en 1925, el padre de la supercomputacion. El
simple término suena a aparato grande y farra-
goso que no para de realizar operaciones mate-
madticas; pero, realmente, fue un invento que
revolucion6 la humanidad y que, con el paso
del tiempo, y la adaptacion de los sistemas a
las diferentes dreas del conocimiento podria
denominarse casi ‘de utilidad publica’.

Hoy, 90 afos después del nacimiento del inge-
niero y matemdtico americano, la gestion masi-
va de datos mediante programas informdticos;
su andlisis y la aplicacion de los resultados
obtenidos empieza a aplicarse a cualquier
dmbito de la vida.

Sin ir mads lejos, en este nimero llevamos tres
grandes reportajes que dan muestra de ello. El
primero, esa ciudad inteligente y utépica que es
la Expo de Mildn 2015 en la cual ha trabajado
a conciencia Cisco y donde se pueden tomar
decisiones de forma casi inmediata mediante el
uso de sensores y programas de Big Data.

El segundo, muy impactante, la aplicacién de
esta nueva ciencia a los cuerpos de seguridad
de los estados y a los servicios de emergencia,
campo en el que empresas especializadas como
Motorola, empiezan a hablar ya de prevencion.
Por dltimo, la gestion de datos masivos en el
campo de la medicina y, en particular en el
desarrollo que el madrilefio hospital Clinico estd
realizando en el campo de la psiquiatria de la
mano de Fujitsu.

Cada dia un caso nuevo, un Grea nueva de estu-
dio y un trabajo un campo diferente en el que
nuestros moviles, las prendas tecnoldgicas, los
aparatos de medicion han cobrado nueva vida
y dan un giro de 180 grados a su uso; aportan-
do grandes avances a la humanidad.

Escribir vuelve a ser un placer.
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Los operadores
moviles virtuales
declaran ser
necesarios para
mantener la
competencia

"Si la aparicion en Europa de
los operadores virtuales esta
en marcha sin necesidad de
regulacion, en Espaiia habria
que tomar medidas. No se
hizo una regulacion muy dura
para que las compaiiias exis-
tentes ofrecieran una cone-
xién razonable. Paso un afio
entero para que el primer
operador virtual tuviera el
primer cliente pues los acuer-
dos con los operadores de red
no fueron nada faciles"
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Con estas palabras abrié Ingenium
Mobile 2015 el ex presidente de la
(MT  Reinaldo Rodriguez, quien
realizé un histérico del Mercado
15, el de los operadores moviles
virtuales, a los que estaba dedica-
do el encuentro.

"Ha sido un sector con muchos
conflictos larvados que nunca han
salido a la superficie. No ha habi-
do ninguna resolucion de la CMT
que forzara los acuerdos, pues se
plante6 una normativa que permi-
tiera acuerdos razonables sin la
infervencién de la CMT -afiadio-".
De 2012 a 2014 es cuando se pro-
dujo el crecimiento en Europa: "yo
esperaba que la autoridad conti-
nental competente no aceptara las
adquisiciones de los OMVs por
parte de los operadores con red
propia, sin embargo, han sido
poco sensibles a este asunto y

N

comenzaron las compras -explicé
Rodriguez-. En Dinamarca, por
ejemplo, se permitié que los dos
operadores de red dominantes
compraran los virtuales y actual-
mente no existe ninguno alli. Esa
situacion me preocupaba a mi en
su momento pues es fundamental
generar un dmbito competitivo y
que las autoridades competentes
se muestren sensibles a ello”

Para finalizar su intervencién, el
histérico de las telecomunicaciones
espafiolas dej6 algunas cuestiones
en el aire: "los operadores virtua-
les han sido unos dinamizadores
en el mercado mévil y deben
seguir siéndolo en el mercado
convergente. ¢Estdn consolidados
los MVNO? ées irreversible la situa-
6n? ¢Se debe permitir la adquisi-
c6n de los MVNO’s por los domi-
nantes como ya se ha hecho? ¢ks




necesaria la regulacion? ¢Son necesarios los MVNQO's? ¢Se puede
demostrar la dominancia Conjunta en el afio 2015?"

Sebastidn Muriel, CEO de Tuenti y es director de Red.es, por su parte,
aseguré que quieren "que la gente tenga muy fdcl comunicarse.
Hemos actualizado nuestra marca y seguimos innovando en el
mundo de las telecomunicaciones. Tenemos abiertos cuatro mercados
con 400.000 clientes y tenemos pensado entrar en otro pais para el
préximo ano".

"Nuestro target -continué- estd ubicado entre los 18 y 35 afios clien-
tes que son unos convencidos de que la tecnologia les resuelve la
vida. Nosotros proponemos el mévil sin mévil, que el nimero de telé-
fono vaya contigo. Hacemos una propuesta de valor que es una
opcion inteligente, multidispositivo y que, en definitiva, te permita lle-
var una gestion digital de tu actividad mavil.

Sergio Cano, CEO de JSC Ingenium, consideré que "Actualmente hay
en Espaiia 52 operadores méviles en servicio con un mercado fotal-
mente saturado. Hay una competencia feroz. Desde JSC Ingenium
queremos apoyar nuestra estrategia en un punto que no se tenia en
cuenta, la innovacién. Desde nuestra parcela, innovamos desde la red
que proporciona a los operadores virtuales dos cosas, control del ser-
vicio e independencia del operador host". Sergio Cano, explicé tam-
bién que JSC Ingenium ha lanzado el primer operador mavil virtual
destinado a M2M, Alai Secure.

José Carlos Diaz Lacaci, Director de Operaciones y Subdirector General
de Pepephone y Meinrad Spenger, C(EO y Chairman del Grupo
MdasMévil cerraron las presentaciones exponiendo por qué sus
empresas son casos de éxito y con qué dificultades se han encontra-
do- "Los OMVs coniribuyen a un mercado competitivo y una oferta
atractiva para los consumidores concluyo Spenger”.

Ocurrio este mes

NomBRAMIENTOS

Oscar Sanz ha sido nombrado director
de Educacion de Microsoft Ibérica,
cargo desde el cual liderard la estrate-
gia de la compania orienfada a acer-
car a los diferentes entonos pablicos y
privados que conforman la comunidad
educativa de nuestro pais, las mejores
oportunidades de acceso a la fecnolo-
gia, con el objetivo de fomentar el uso
de las mismas en las aulas y de este
modo, ayudar a mejorar el proceso
educafivo en Esparia.

Veeam Software, ha anunciado el
nombramiento de Daniel Fried como
vicepresidente senior de ventas mun-
diales y field markefing en Veeam.
Anteriormente, Daniel Fried ocupaba
el cargo de vicepresidente para la
region EMEA.

Maria Garana Corces ha sido nom-
brada miembro del Consejo de la
empresa de seguros de crédito Euler
Hermes, subsidiaria del grupo
Allianz. El nombramiento como con-
sejera independiente, que tiene una
vigencia de tres afios, se ha hecho
efectivo durante la Gltima reunién de
lo Junta de Accionistas del grupo
Euler Hermes, celebrada en Paris.
Maria Garafia ocupard este cargo
hasta 2018.

ForeScout Technologies fabricante de
soluciones de seguridad de acceso a
la red, ha nombrado a Jorge
Hermosillo nuevo Regional Manager
para el Sur de Europa. Una de ?os
principales responsabilidades de
Jorge Hermosillo serd la de expandir
el negocio y consolidar ForeScout
CounterACT como la solucién NAC
lider del mercado en Espafia, ltalia y
Portugal.

Hena Mendoza ya ejerce como nueva
Vicepresidenta de Desarrollo de Negocio
de Avanade Spain. Mendoza, que cuen-
ta con una larga experienda en el sec-
tor tecnoldgico, lidera el drea de negodio
de la compafiia en Espafia y es respon-
sable de ofrecer orientacién esiratégica a
lo carera de dientes de Avanade para
promover su crecmiento y desarollo a
través de soluciones fecnoldgicas avan-
zadas.




