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>
Mercado Mayorista Movil go.m

* Yoigo quiere estar presente en el mercado mayorista mévil en 2015

« Las incertidumbres para que esto sea posible se van a despejar a
corto plazo.
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Modelos de Negocio

JOig0

Yoigo esta abierto a colaborar en modelos Full y Service Provider:

« A través de las infraestructuras que ya tenemos disponibles,

estamos capacitados y listos para prestar servicios a operadores
Full con cierta dotacion tecnolégica en su lado.

« Hemos invertido en una plataforma Enabler para prestar servicios
a MVNOs que quieren un servicio completo, inmediato y sin

complicaciones, para MVNOs que tienen una “idea movil” y
guieren ponerla en marcha.
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D
Qué ofrece Yoigo? (I) go.m

A través de nuestra plataforma Enabler:
* Un servicio completo que facilita al Virtual la prestacion
de servicios moviles a sus clientes.

« Acceso a las mismas tecnologias, calidades y soluciones
disponibles para los clientes de Yoigo, entre otros 4G.

 Una oferta comercial orientada al crecimiento del Virtual.
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>
Qué ofrece Yoigo? (Il go.m

A través de las infraestructuras de Red ya disponibles:

- Servicios de acceso con el mismo nivel de calidad que el
gue Yoigo presta a sus clientes.

- Acceso a las mismas tecnologias y servicios que Yoigo
tenga disponibles en cada momento, y a un precio
competitivo.

- Oferta comercial flexible y capaz de soportar modelos
comerciales adaptados a la necesidad del Virtual.

Pagina 5



>
Que segmentos son los mas atractivos? go.m

A pesar de la alta penetracion, vemos margen para la entrada de
virtuales, especialmente en ciertos nichos aun por desarrollar:

« Operadores de “marca” orientados a grupos concretos.

« Operadores de fijo de tamano pequefio-medio con intencion de
prestar servicios convergentes.

« Operadores orientados a servicios de acceso internet y “Maquina
a Maquina”.
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>
Qué hace falta para dinamizar el mercado “Virtual”? hm

Algunas mejoras podrian venir por la via regulatoria:

» Definir modelos de salida, especialmente para Virtuales en modo
Service Provider, para que cambien de anfitrion de red de una
manera sencilla.

« Cambios en el proceso de portabilidad que faciliten el cambio de
operador.
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Gracias
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